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I PARTE: Idea imprenditoriale 

L'idea imprenditoriale consiste nella realizzazione di sistemi miniaturizzati per la produzione di 
energia da applicare sia su pavimenti sia in attrezzature da ginnastica. 

Questo prodotto genera energia sfruttando il movimento creato dal calpestio. 

L'idea nasce da un progetto realizzato in una discoteca giapponese che sfrutta il movimento delle 
persone, ma nel nostro caso si è fatto ricorso ad una tecnologia basata su elementi piezoelettrici; 
l'idea del prodotto è emersa in seguito ad un brain storming e a successive ricerche in internet. 

 

II PARTE: Organizzazione 

 

Dopo esserci consultati tra noi, abbiamo deciso di creare un'azienda sotto forma di SRL in quanto 
giudicata più adatta alle nostre esigenze. 

L'azienda è strutturata nel seguente modo: 

 Direttore generale: Stevan Enrico 

 Vice direttore generale e responsabile ufficio del personale: Dalla Bona Marco 

 Ufficio del personale: Vellar Dario, Vucina Francesco, Rivetta Andrea 

 Responsabile ufficio marketing/commerciale: Cherubin Marco 

 Ufficio marketing/commerciale: Basso Simone, Rebeschini Sambugaro Federico, Biasia 
Luca, Colpo Nicolò, Minuzzo Mattia 

 Responsabile ufficio tecnico/programmazione: Vescovi Nicholas 

 Ufficio tecnico/programmazione: Rigoni Alberto, Zovi Marco, Cunico Andrea; Rossi Ruben, 
Bertizzolo Loris 

 

III PARTE: LA RICERCA DI MERCATO E IL PIANO DI MARKETING 

Dopo una ricerca in internet abbiamo individuato dei potenziali clienti in Italia a cui poter vendere 
il nostro prodotto. Abbiamo pensato alle palestre (ne sono state individuate 8500 solo in Italia) 
oltre ad aziende che producono attrezzi ginnici. Pensiamo che il prodotto possa essere anche 
proposto a privati cittadini o a centri commerciali dove ci sia un forte afflusso di persone. 

Per quanto riguarda le varie forme di pubblicità si è pensato di presentare il prodotto a fiere di 
settore edile e fitness, riviste di settore e con una campagna su Google, con modalità pay per click. 

Abbiamo pensato, tra le varie forme di pubblicità applicabili in modo tale che il nostro prodotto 
venga conosciuto a livello mondiale, di omaggiare IBA di Amburgo (noto centro per lo sviluppo e 
l'impiego dell'energia rinnovabile). 
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Le fiere previste sono Fitness Expo Roma e Rimini wellness per le attrezzature ginniche e la fiera 
EES di Monaco di Baviera per l'edilizia. 

 

IV PARTE: I PRODOTTI 

 

Harvesting step è un innovativo sistema per la produzione di energia elettrica basato su moduli 
piezoelettrici, composto da sensori collegati tramite cavi ad un sistema in grado di trasformare 
l'energia meccanica generata dal calpestio delle persone in energia elettrica immediatamente 
utilizzabile. 

Click energy è lo stesso sistema che viene applicato alle attrezzature da ginnastica per segnalare 
all'utilizzatore, tramite l'accensione di led, lo sforzo e/o le calorie consumate. 

Il vantaggio per l'utilizzatore consiste nella possibilità dei sistemi di autoalimentarsi, rendendo non 
necessario il collegamento alla rete elettrica o la presenza di batterie. 

 

 

V PARTE: CONCORRENZA 

In seguito a ricerche, abbiamo individuato due concorrenti di prodotto: Enviu Olanda e Döll 
Olanda, ma entrambe utilizzano un sistema meccanico basato su un diverso principio fisico. 

Per quanto riguarda i concorrenti di bisogno, non ne sono stati individuati. 

 

VI PARTE: POSIZIONAMENTO DI PREZZO E POLITICHE COMMERCIALI 

 

Per la promozione dei prodotti non è stato previsto alcun particolare incentivo al maggior 
consumo, essendo il prodotto un bene durevole. 

Il prezzo ipotizzato per il primo anno è di euro 265,00 per harvesting step, mentre click energy sarà 
venduto ad euro 70,00. Gli anni successivi, invece, il prezzo sarà ribassato a, rispettivamente, 200 
euro per il primo e a 60 euro per il secondo. 

La motivazione di questa politica dei prezzi è data dalla possibilità di sfruttare per il primo anno il 
fattore novità, mentre negli anni successivi si punterà ad allargare la fascia dei potenziali clienti 
offrendo il prodotto ad un prezzo inferiore. 
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VII PARTE: DISTRIBUZIONE 

 

La distribuzione del nostro prodotto verrà gestita direttamente, in quanto l'azienda è dotata di un 
numero di dipendenti sufficienti a garantire tale attività. Non sono quindi previsti né distributori 
né agenti. 

 

VIII PARTE: I RICAVI 

 

Il primo anno si è ipotizzato di fare 1.253.100,00 euro di ricavi grazie alla vendita di 500 pezzi di 
harvesting step, 13.500 pezzi di click energy e la differenza sarà ricavata da vendita di ore di 
formazione e installazione di click energy.  

Il secondo anno, invece, è stato ipotizzato un ricavo di 1.420.300,00 euro grazie alla vendita di 750 
pezzi di harvesting step e 17.000 click energy, oltre alla formazione e all'installazione di click 
energy. 

Il terzo anno i ricavi ipotizzati sono 1.755.300,00 euro grazie alla vendita di 900 pezzi di harvesting 
step e 20.000 pezzi di click energy, oltre alla consueta formazione e installazione. 

Per quanto riguarda i costi del prodotto, si rimanda alla lettura del business plan allegato. 

 

IX PARTE: UTILE 

 

Dopo aver redatto il business plan e aver considerato tutti i costi, stimate le vendite ivi riportate, la 
nostra azienda produrrà i seguenti utili: il primo anno 137.062,70 euro, il secondo anno 
194.789,60 euro e il terzo 398.379,52 euro. 

 

 

 


